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Substances chimiques: ce que
changent les nouvelles regles

En vigueur depuis le 1°" decembre 2008, la reglementation européenne Reach sur L'utili-
sation des substances chimiques a considérablement impacté les achats des entreprises.

Un vrai defi pour les acheteurs, a condition qu'ils soient formes.
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out acheweur se doit d'avalr
entendu parler de Reach®, cet
acronyme désignant une régle-
mentation curopéenneg relative
4 Vurilisarion de substances chimigues.
Et ce, que son entreprise en soit le fabri-
cant, U'importateur ou Nudlisateur dans
le cadre de sa production. Lobjectif de
cetie réglumcnuliml est de supprimer
progressivement les produits jugés dange-
rewx pour 'homme et lenvironnement,
Adnsi, au 1™ décembre 2008, wute utili-
sation de plus d'une tonne de substance
chimique devair faire lobjer d'un pré-
enregistrement aupres de 'Agence eurn-
péenne des produits chimiques (Echa
pour European Chemicals Agency), en
artendant un enregistrement définitif,
Celui-ci va sexercer par vagues 4 comp-
ter de décembre 2010, selon le tonnage
et la narure des substances urilisées.
Aujourd hui, toure substance chimique
sans numéro de pré-enregistrement est
interdite dans I"Union européenne,
Longtemps sous-estimé, 'impact de
cette réglementation sur les achats est

Par Olivier Wajnseiok, directeur associé du cabiner AgileBuyer
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= Lobjectif de Reach
esl de supprimer
progressivement les
substances chimigues
jugées dangereuses
pour I'hamme et l'en-
vironnement = Toute
utilisation de plus
d'une tonne de subs-
tance chimigue dail
faire l'abjet d'un en-
registrement & partir
de 2010. m Reach esl
aussl une opportunité
pour les entreprises
de mieux comprendre
ce gu'elles achétent,
en décortiguant leurs
propres processus de
fabrication el - sur-
tout - ceux de leurs
sous-fraitants.
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leurs prix de vente. Enfin, en raison de
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directement de Reach, certains sous-
traitants pourtaient étre amends & faire
dvoluer leur production e ne plus ré-
pondre aux cahiers des charges de lears
clients. Sans doute sagi-il ic du plus
grand risque encouru par les entreprises
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Un acheteur averti en vaut deux
Méanmaoins, il ne faudrait pas percevoir
Reach uniquement d'un poine de vue
négatif. Cerre réglementarion est aussi
une opportunité pour les entreprises de
micux comprendre ce quielles achéent,
en décortiquant leurs propres proces-
sus de fabrication ct — surtour — ceux
de leurs sous-traitants. D'une cerraine
maniére, Reach oblige les organisarions
i mettre en place une démarche achars
élémentaire mais synonyme de bannes
pratigues,

Posséder une direcrion achars niest pas
suffisant. Sur des familles d'achars aussi
techniques pour ne pas dire scientifi-

immense. Tout dabord, dans certains cas, lapplicacion
de Reach oblige

propre production. [Yautre part, il appartient aux ache-

.51 e nlest pas dqa falt — & revoir sa

teurs de vérifier que les sous-traitants respectent bien
ces dispositions. Au-deli des sanceions, cest toute la
production de l'entreprise qui en serait impactée. Par
ailleurs, Reach induir un certain nombre de cotirs que
les fournisseurs peuvent étre tenids de FEpercuter sur
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ques, 1k est impéracdt de former ses achereurs, le tout
dans un conrexre rég;lcmrnmirc' rrés prégnant. Une
furmation d autant plus indispensable que daurres pays
(Erats-Unis, Chine, Canada par exemple) ont déja mis
en place — ou sont sur le poine de le fire — des régle-
mentations similaires & Reach. Un achercur averti en
vaut devx, B
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